


Universo de 
productores 

Articulados al 
mercado 

Con acceso al  

sistema financiero 

Sin acceso al 
sistema 

financiero 

Agricultura de 
subsistencia 

2.2 MM 

1.3 MM 900 Mil 

693 Mil 

 Productividad. 
Asociatividad. 
Tecnología y  
 articulación    
 al mercado. 

 Gestión. 
Gobernanza. 
Ctas ahorros, 

Tarjeta prepago, 
Dinero electrónico. 

 Productos financieros 
especializados. 

Educación financiera. 
Promover el sistema 

financiero al campo. 

207 Mil 

Agrobanco 

117 Mil productores 

311 Mil Créditos 111 Mil Créditos 

Sistema Financiero 

90 Mil productores 

La Agricultura en el Perú 

7,445 productores con 
Seguro Agrícola 



    Ser un Banco de Desarrollo sostenible orientado al crecimiento responsable 
del sector agrario y a la conservación del medio ambiente, a través de 
soluciones financieras innovadoras que capitalicen al productor agrario, 
preferentemente al micro y pequeño productor 
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   Medios de  
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 Comunidad 
Internacional  

Proveedores 
y Gestores 

Directores 

Colaboradores 
 Instituciones 
Ambientales 

Visión, Misión y Grupos de Interés 

    Estructurar y brindar productos y servicios financieros que promuevan el 
desarrollo de la producción, los negocios agrarios y las actividades 
complementarias en el entorno rural, enfocados en la inclusión de los 
productores agrarios con mayores restricciones a la bancarización. 

Visión 

Misión 



Indicadores de Desarrollo Agrobanco 
 



Mitigadores 

Asociatividad Capitalización Prácticas Verdes Diversificación 

Mayor Productividad y Articulación al mercado 

Hoja de Producto 
Informe de Riesgos 

Agroclimáticos 
Seguros 

Concentra el conocimiento de la 
realidad del productor, del 

campo, del mercado 
Plan GRACC / SENAMHI Agrícola 

Mora Agrobanco     2.9%          Mora MFIS Perú      7.9% 

Instrumentos Financieros para la 
Administración de Riesgos 



Situación 
Ofertante Único 

¿Colocador Único? 

Productores con  préstamos 
menores a US $ 30 mil para 
campaña agrícola. 

Público 
Objetivo 

Agrobanco 25 mil pólizas 
IFI´s 50 mil pólizas 
Total 75 mil pólizas 

Mercado 
Potencial 

Costo 2.98% de la inversión 
Flat,  para todo cultivo, zona, ciclo 
fenológico 

Condiciones 

Activación por pérdida de más del  50% 
del cultivo 

Cobertura 

Cifras al 31 de Julio de 2016 – Elaboración Propia 

Seguro Agrícola en Agrobanco 
 

Año de 
afiliación 

N° de pólizas 
contratadas 

Superficie 
Asegurada (Ha) 

Suma 
Asegurada (En 

S/. Miles) 

Prima Neta (En 
S/. Miles) 

Indemnizaciones 
(En S/. Miles) 

2013 7,717 21,966 128,691 3,603 35 

2014 9,302 22,684 145,768 4,081 1,998 

2015 10,292 27,639 166,959 4,674 2,161 

2016 (hasta 
Julio) 

7,445 25,426 97,938 2,742 3,104 



Acercamiento 
El Seguro Agrícola Comercial funciona como una herramienta para 
acercar el Sistema Financiero al Agro. 

Énfasis 

Priorización de cultivos con mayor presencia de productores e 
influencia en la canasta alimenticia, con mayor número de 
pequeños productores articulados al mercado. 

Diferenciación 
Desarrollo de un Seguro Agrícola Comercial diferenciado, según 
zonas y cultivos. Inclusión del componente de plagas. 

Riesgo compartido 
Financiamiento del Seguro Agrícola Comercial compartido entre 
estado, fondo internacional y productor. 

Conclusiones 
 




