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Proteger al mayor número posible de 
personas y familias contra los riesgos 
fundamentales de la vida.

Nuestra misión

Mango Life es la primera
oferta 100% digital de 
seguros de personas en 
México

https://mangolife.mx/
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Our Solution

Seguros flexibles y simplificados que el 
consumidor entiende y necesita.

Simple

Nuestros flujos son conversacionales, basados 
en insights de neuromarketing.

Human

Sin papelos, citas presenciales ni firmas
autógrafas. KYC fácil y seguro.

Digital
Vida

Bienestar

Conectividad completa para integrar nuestros
seguros con socios comerciales.

API-fied

https://mangolife.mx/
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Antes

15 días
por canales tradicionales

Ahora

5 minutos
con Mango Life

Mejoramos dramáticamente el proceso de 
contratación de un seguro personal

https://mangolife.mx/
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Nuestros productos

Productos respaldados por las compañía de seguros Insignia Life, Seguros Argos y Seguros El Potosí

Tu familia estará protegida 
económicamente en caso de 

tu fallecimiento

Asegura la universidad de tu 
hijo o hija, incluso si tu llegas a 

faltar.

De ti depende ahorrar para 
disfrutar el retiro que mereces 

en tu vejez.

En caso de un accidente o 
enfermedad recupera tu salud 

y finanzas más rápido.

Vida Educación RetiroBienestar

en camino

https://mangolife.mx/
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Customer Acquisiton Costs

Cost per lead

Maduración del mercado y de la empresa

$3.84

$2.15

$3.00

$3.72
$4.03

$2.15
$1.75

$1.07
$1.50

$1.06$0.93
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$455$501
$428

$177 $209$189
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https://mangolife.mx/
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Key take-aways para 
aseguradoras
Para “ganar” en el nuevo mundo digital

• La habilidad organizacional mas importante en el futuro: time-to-market

• Equipos cross-funcionales en lugar de silos (transformación organizacional, no 
solamente Digitalización!)

• Conectividad (APIs, webservices) como prerrequisito tecnológico

• Trabajar como socios – la InsurTech no es proveedor tecnológico (normalmente)

• Quien es el cliente? Solo puede haber uno!

https://mangolife.mx/
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Competitive Advantages
“Level 1” – The output
• Products
• Services
• Technology

Competitive Advantages
“Level 2” – The System
• Structure
• Decision making processes
• Culture

Long-term impact

https://mangolife.mx/
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¡Gracias por su interés!

Maik Schaefer
Co-founder

E: maik@mangolife.mx
M: +52 1 477 580 97 44

https://mangolife.mx/
mailto:maik@mangolife.mx

